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Du har val inte 6ppnat en ’butik’ ute i 6demarken?

B) 2

Inledning

Ndr jag skriver detta blogginldgg sa sitter jag hemma och laddar infér midnattsloppet
som jag nu ndstan dngrar att jag anmdlde mig till. Ut och springa 10 km mitt i natten
ndr jag normalt sett brukar sova. Men det dr bara att bita ihop och kémpa fér att nd
mitt mdl med att springa loppet pa under 1 timme. Huvudsaken ér dock att jag tar mig
i mdl och eftersom jag trédnat en del infor detta och kommit i mycket béttre form sa
borde det ga bra.

Trafik

Idag tankte jag prata lite om det har med trafik. Oavsett om man ar nyborjare eller har
hallit pa lange med sin internetverksamhet sa letar man alltid efter olika satt for att dra
besdkare till sin webbplats. Just denna bit dr det man far kimpa med mest som
marknadsférare online. Egentligen ar det ganska enkelt att generera trafik men oftast
sa kravs det anda en hel del talamod och arbete.

Det finns ingen magisk lank som man kan klicka pa for att alla trafikproblem man kan
ha ska forsvinna. Férutom talamod och anstrangning sa kravs det i manga fall dven en
investering och om du inte ar forberedd pa att gora alla dessa saker sa kanske
marknadsforing pa internet inte ar nagot for dig.

Oavsett vilken nisch man arbetar inom sa har vi alla en sak gemensamt — vi forsoker
sdlja nagonting. Det kan rora sig om produkter, tjanster eller nagot annat men det
handlar hela tiden om att férsoka 6vertyga sina bestkare att agera och gora det som
du vill att de ska gora. Nar du val vet vad ditt mal ar, ar chansen storre att du lyckas
med att skapa trafik.



En forutsattning for att lyckas éverhuvudtaget ar att man redan fran start ger siginien
nisch dar det redan finns manniskor som ar intresserade.

Som ett exempel kan vi ta ett foretag som inte finns online. Om du till exempel skulle
starta en sushi restaurang, skulle du da foredra att starta upp din verksamhet inne i ett
képcentrum dar det redan finns en massa manniskor eller skulle du vdlja att kopa en
fastighet mitt ute i ingenstans och starta upp dar?

Om du valde forsta alternativet skulle du inte ha ndgra problem med att hitta kunder
eftersom du redan fran borjan &r omringad av en massa manniskor. Andra alternativet
skulle gora att du hela tiden far kimpa for att fa folk att aka ut till 6demarken for att
dta en bit. Du skulle fa fokusera mycket av din tid pa att ge ménniskor kinnedom om
att du finns dar.



Helt enkelt ar det sa att de marknadsforare som investerar lite mer i att hitta ratt
marknad dar det redan finns intresse har mycket stérre chans att lyckas och det kravs
inte s8 mycket anstrangning. Det dr alltsa smart att lagga lite extra tid pa att
undersodka laget innan man startar upp sin verksamhet eftersom det sista man bor
gora ar valja en konstig nisch dér all tid och alla pengar gar till att leta efter ett fatal
kunder.

Jag har sjalv mott manga manniskor som helt plotsligt upptéckt att de befinner sig just
i denna situation, de har helt enkelt hoppat 6ver analysdelen som &r sa viktig.

Manga har sa brattom att komma igang att de valjer férsta basta idé och missar att
kontrollera om det verkligen finns en marknad. Hela grejen med en affarsverksamhet,
online eller inte, ar ju att tjdna pengar och fér det behdvs ju kunder.

Alla vill vi ju helst ha gratis trafik, men det finns egentligen ingenting som ar gratis och
man far vara beredd att satsa for att komma nagonvart. Man kan fa gratis trafik fran
sokmotorerna men for att det ska fungera sa kravs ett system och en arbetsinsats.

”Bestdm dig fér att sdtta av lite tid och hitta en marknad déir du
ser att det finns en massa Ildsare och képare. ”

Malet med det har blogginlagget ar att visa dig hur viktigt det ar att hitta en marknad
dar det gar att tjana pengar och marknadsfora sin affarsverksamhet. En marknad dar
det redan séljs tjanster och produkter idag.

Hur véljer man da en marknad om man vill bli ett fullfjadrat ’bloggproffs’?

Mitt tips ar att verka inom en marknad som du for det forsta gillar och kdnner passion
infor. Man kan ju liksom inte skapa ett bra innehall om man sjalv inte ar intresserad av
det man ska skriva om. Det racker dock inte med detta for att man ska kunna leva pa
det, vilket manga inte inser utan stannar har. Man maste ju aven kunna marknadsfora
till detta om man ska kunna tjana nagra pengar.

Jag kan avsloGja att jag ar i slutfasen av mitt senaste projekt som jag kallar for
Bloggproffsskolan och som riktas till de som redan har en wordpress blogg idag eller
som har gatt gratiskursen via wordpressystemet.com och har skapat en blogg. Alltsa
manniskor som vill ta bloggen ett steg langre fran att bara vara en dagbok dar man
skriver inldgg nar man kanner for det och istallet vill ha det som en inkomstkalla.



Man lar sig att hitta en marknad som man ar intresserad av och som gar att
marknadsfora.

En stor del av kursen handlar just om hur man hittar ratt marknad och hur man kan ta
sig in dar. Om du redan har en blogg idag sa far du lara dig hur du kan positionera om
den och skriva om saker som dina lasare ar intresserade av och vill ha hjdlp med.
Manga manniskor ar beredda att betala for tips och rad om hur de kan na sina mal.

Hall utkik efter lanseringen av mitt nya program och posta gdarna en kommentar om
vad du tycker om detta inlagg!

| ett kommande inldagg kommer jag att férklara hur du skapar bra innehall till din blogg
pa ett enkelt satt.

Glada Halsningar

Jonas Carlstréom



